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@Cet ouvrage pédagogique et pratique présente tous les
aspects juridiques et fiscaux de la collecte de fonds et de
1’appel a la générosité du public.

@Il offre les clés essentielles pour se familiariser et
maitriser les conséquences juridiques et fiscales de 1'appel a
la générosité du public : cadre légal, contrboles, tenue et
exploitation d'un fichier de donateurs.

Vous apprendrez par exemple que la CNIL recommande de ne pas
conserver les données relatives a un donateur au dela de deux
sollicitations infructueuses . Ménage de printemps en
perspective !

@Il étudie également les moyens de communication et de
prospection adéquats : publicité, affichage, Internet,
téléphonie, quétes et manifestations..

@L’ouvrage analyse et explicite ensuite 1les différentes
formes de générosités

= don manuel,

= donation,

= legs,

abandon de frais,
abandon de revenus,
fondation,

= mécénat,

= parrainage,
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= assurance vie |,
= les fonds de dotation.

2Enfin, les auteurs présentent les avantages fiscaux attachés

au don : réduction d’imp6t sur le revenu, réduction d'ISF,
abattement sur les droits de succession, régime applicable aux
entreprises et recu fiscal.
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 Obligations comptables

= Contrdles

Chapitre 2 — Tenue et exploitation d’un fichier donateurs

» Respect des données collectées

= Définition d’'une finalité au traitement des données

»Principe de pertinence ou de proportionnalité des
données traitées

= Respect des formalités préalables aupres de la CNIL

Chapitre3 — Communication, prospection et collecte

= Publicité des campagnes

= Appel par voie d’affichage

= Publicité audiovisuelle

= Publicité radiophonique

= Publicité par voie de presse

 Prospection par voie postale

= Mettre en place un site Internet

= Envoi de courriers électroniques, de SMS, de MMS aux
donateurs

» Prospection par téléphone

= Quéte sur la voie publique

= Manifestation


http://www.pegasso.info/wp-content/uploads/2009/02/cercle_bleu.gif

Chapitre4 — Don manuel (quéte, souscription, collecte)

= Variété et importance du « don manuel »
= Conditions de forme

= Conditions de fonds

= Preuve et contestation

- Différentes formes de dons manuels

Chapitre5 — Donation

- Caractéristiques essentielles des donations
» Distinction entre apport et donation

» Conditions de forme

= Conditions de fonds

» Effets des donations

» Cas de révocation

» Donations déguisées et donations directes

» Donations temporaires d’usufruit

Chapitre6 — Legs et testament

= Présentation

= Définitions et distinctions
= Testament

= Legs
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Chapitre 12 — Exonération de droits d’'enregistrements
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= Quelques rappels sur 1'ISF
= Réduction d’'ISF proprement dite : dispositif instauré
par la loi dite « TEPA »

Chapitre 15 — Abattement sur les droits de succession

= Avantages du « don sur succession »
= Conditions de validité
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Chapitre 16 — Avantages fiscaux applicables aux entreprises
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= Procédure du rescrit
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musées américains en crise :
des enseignements pour les
associations ?

@Lu le constat suivant, dans un article du Monde daté du 2
mai :

» Des subventions publiques en baisse

» Des donateurs moins généreux

- Des frais de fonctionnement financés par des revenus en
chute libre (investissements sur les marchés ou dans la
pierre)
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Une analyse de la situation de certaines associations en
France 7

Non (pas encore ?), mais la description de la crise que
subissent actuellement les musées américains (le Metropolitan
de New-York a ainsi supprimé 250 emplois, fermé 10 boutiques,
et réduit son budget de 10%) , et les différents moyens mis en
oeuvre pour l'enrayer

= Jouer sur les prix (les augmenter, les rendre libre et
« au bon coeur » des visiteurs)

- Créer des événements

= Sortir de ses murs (exposer dans le métro)

= Exposer sur le Web, et créer une muséographie 2.0 (les
internautes pouvant en modifier 1'agencement)

@Au dela de la problématique propre au secteur culturel,
L’AAM (American Association of Museum) publie sur son site un
guide de survie dans lequel sont recensées sous forme de
liens, un certain nombre d’'éléments factuels, d’'idées, de
bonnes pratiques.

@0n trouvera par exemple sur le site de The Chronicle of
Philantropy, un point sur la problématique actuelle des
« charities » : manage their finances, raise money, and keep
up with growing demand for services

@O0u encore sur un des sites apparentés a Network for Good, un
guide de survie de la collecte de fonds, qui présente 12
stratégies pour survivre et se développer dans un contexte de
crise.
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